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Проведён краткий обзор альтернативных инвести-

ций, отражены основные разновидности, а также пока-
заны основные отличия от традиционных инвестиций. 
Альтернативные инвестиции представлены как важней-
ший инструмент сохранения увеличения денежных 
средств. 
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Одним из важнейших элементов финансовой 

структуры домохозяйств являются инвестиции 
[1]. Тема инвестиций в условиях роста благосос-
тояния населения как в мире в целом, так и в Рос-
сии в частности становится все более актуальной. 
Как известно, даже простое сохранение покупа-
тельной способности денег требует размещения 
их в каком-либо инвестиционном инструменте. 
Инвестиции – вложение денежных средств во 
что-то с целью получения прибыли. Это «что-то» 
может быть вложением в традиционные и альтер-
нативные инвестиции. Чаще всего люди прибега-
ют к первым вложениям. Все мы их хорошо зна-
ем. В традиционных инвестициях давно уже из-
вестны все механизмы и нюансы. К ним 
относятся вложения в проекты, приобретение ак-
ций, облигаций, векселей и т.п.   

А что входит в рынок альтернативных инве-
стиций? О нем почти ничего не известно, но в 
периоды неблагоприятной экономической конъ-
юнктуры, когда инвесторы ищут новые возмож-
ности для сохранения своих денег, на эту потреб-
ность рынок отвечает появлением новых возмож-
ностей для инвестирования, непривычных 
инструментов – альтернативных инвестиций. 
Нужно сказать, что данный вид инвестирования 
совсем не для среднего класса. Если для вхожде-
ния на рынок традиционных инвестиций доста-
точно ста долларов, чтобы начать покупать и 
продавать акции, то на рынке нетрадиционных 
инвестиций, чтобы купить наиболее ликвидный 
товар: картину, золото или предмет антиквариата, 
потребуется гораздо больше вложений. Для лю-
дей не сведущих, например в винной тематике, 
можно вступить в ПВФ – паевые винные фонды, 
вступление в фонд будет стоить 10 тыс. фунтов 
стерлингов (примерно 11,2 тыс. евро). Но и дохо-
ды будут выше, а риск намного ниже. На самом 
деле этот рынок совсем не нов, он существовал 
практически всегда и является продуктом интере-
са людей к старым вещам, драгоценным метал-
лам, искусству и т.п., несущим колорит и отпеча-

ток ушедших времен. Чем старше по времени из-
готовления вещь, чем лучше она сохранилась, тем 
больший интерес она представляет и тем выше ее 
стоимость.  

Но граждане постсоветского пространства 
имеют дело с инвестиционными инструментами 
не так давно. Под альтернативными инвестиция-
ми понимают вложения в антиквариат, драгоцен-
ные камни и металлы, искусство и т.п. Каждый из 
рынков, попадающий под категорию «альтерна-
тивные инвестиции», очень развит, имеет массу 
возможностей и попутно приятностей. Это един-
ственный рынок, который принесёт, помимо при-
были, удовольствие. Каждый может найти себе 
что-нибудь по душе. Говоря о душе, можно легко 
альтернативные инвестиции спутать с коллекцио-
нированием. В традиционных инвестициях мы 
вкладываем деньги, получаем товар, далее полу-
чаем наши деньги с прибылью. В альтернативных 
инвестициях происходит то же самое, но, покупая 
товар, с товаром мы получаем ещё и эстетическое 
удовольствие. Если остановиться на втором этапе, 
т.е. не перепродавая этот самый товар, оставив 
его у себя для созерцания, то это будет уже кол-
лекционирование. Но если человек, покупая то-
вар, в мыслях имеет малую надежду перепродать 
дороже, то это уже инвестиции. Далее в статье мы 
рассмотрим наиболее популярные способы инве-
стирования нетрадиционным способом. 

Сегодня во всем мире инвестиции в вино счи-
таются престижным и весьма прибыльным делом. 
Дорогие, качественные вина давно считаются хо-
рошим вложением для преумножения своего ка-
питала. Первые винные аукционы появились 
больше ста лет тому назад на американских, анг-
лийских, французских и австралийских площад-
ках. Возраст вина напрямую воздействует на цену 
и изысканность данного продукта. Вкладывая 
деньги в молодое вино, соблюдая все условия 
хранения, есть возможность через 4–5 лет под-
нять цену в 5 раз. За год прибыль составит 30–
35 %. Некоторые вина поднимаются в цене за не-
сколько лет в 10 раз [8. C. 118].  

Вкладывать деньги в вино можно тремя спо-
собами: покупкой паев специализированных вин-
ных фондов, приобретением коллекций вин на 
специальных торгах аукционных домов Christie’s 
и Sotheby's или формируя портфель самостоя-
тельно. На стоимость вина оказывают влияние 
такие показатели, как сорт винограда, его качест-
во, земля, на которой он произрастает, миллезим, 
т.е. год сбора урожая. У каждого сорта винограда 
есть свои урожайные годы, т.е. погода при вызре-
вании и сборе урожая. В течение длительного пе-
риода (иногда несколько столетий) вино развива-
ется, старится и в конце концов умирает.  

Для всех известных вин известна среднеста-
тистическая продолжительность их жизни, 
влияющая на формирование цены. Быстрый рост 
стоимости вина наблюдается в период его «взрос-
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ления», затем наступает зрелость, во время кото-
рой напиток рекомендуется выпивать, после чего 
следует медленное угасание. Такова картина в 
идеале. Однако порой вина, даже великие, уми-
рают прежде времени. Это может произойти по 
разным причинам, главными из которых являют-
ся нарушения условий хранения и транспорти-
ровки, а также дефект пробки (для бутилирован-
ных вин). Больше всех из инвесторов рискуют те, 
кто покупает бочки en primeur – вино до разлива 
по бутылкам. В «младенчестве» вина очень нежны 
и требуют особого внимания. Покупатели коллек-
ций защищены лучше всех – часто эти сокровища 
переходят из рук в руки, десятилетиями не меняя 
своего места жительства и привычных условий су-
ществования. Каждая бутылка в таком собрании 
имеет свою подробнейшую биографию буквально с 
момента «зачатия» на винограднике и находится 
под наблюдением профессионалов-энологов.  

The Liv-ex Fine Wine 100 Index является ве-
дущим ориентиром в винной отрасли. Он пред-
ставляет собой движение цен 100 самых востре-
бованных вин. Большая часть индекса состоит из 
вин Бордо (свыше 90 %), «разбавленных» элит-
ными напитками из Бургундии, Роны, Шампани и 
Италии. Чтобы попасть в индекс, вина должны 
иметь оценку не менее 95 баллов из 100 по шкале 
Роберта Паркера [14]. Роберт Паркер советует не 
упускать из виду то, что во все времена имеется 
круг людей, чье благосостояние растет, «которые 
готовы потратить любые деньги, чтобы заполучить 
то, о чем мечтают все. Поэтому эксклюзивное ви-
но – по-настоящему ликвидная инвестиция». При-
обретение раритетных вин за десятки тысяч долла-
ров – удел самых страстных коллекционеров. Они 
готовы платить астрономические суммы за удиви-
тельный и неповторимый вкус, о котором знают 
только со слов экспертов. Впрочем, многие старые 
вина в силу своего почтенного возраста бывают 
непригодны к употреблению. Но это и неважно. 
Ведь в данном случае покупают не продукт, каким 
бы уникальным он ни был, а легенду, историческую 
ценность [5. C. 332]. Самые известные и популяр-
ные марки вин – это, конечно, французские вина 
провинций Бордо, Шампань, Бургундия. Среди иг-
ристых вин наиболее ценными объектами вложений 
являются вина «отложенной реализации» (они зре-
ют долго, фактически десятилетиями, но от этого их 
вкус становится только лучше). Это, например, та-
кие вина, как: Дом Периньон (Dom Pérignon), 
Champagne Луи Рёдерер (Louis Roederer) и т.д. [6. 
C. 256]. На сегодняшний день ведущими винотор-
говыми площадками по реализации вин являются: 
Berry Bros. & Rudd Farr Vintners Fine & Rare Wines 
Ltd Geerlings & Wade Antique Wine Company Vinfo-
lio Sokolin [4]. 

В ноябре 2012 г. консалтинговая компания 
Paul Fraser Collectibles опубликовала результаты 
опроса 10 тыс. крупнейших коллекционеров из 
214 стран мира. Выяснилось, что самый популяр-

ный объект собирания – редкие марки. На вопрос 
о причинах коллекционирования 18 % респонден-
тов ответили, что это любимое увлечение, 6,7 % 
признались, что ими движут инвестиционные мо-
тивы, а большинство – 69,3 % – сказали, что соче-
тают корысть и удовольствие. Выходит, 76 % 
коллекционеров надеются, что их собрание будет 
расти в цене. Поэтому данный вид коллекциони-
рования отнесли к альтернативным инвестициям. 
Важно знать отличия коллекционных марок, ко-
торые филателисты собирают исключительно для 
удовольствия, от марок инвестиционного качест-
ва. К последним причисляют редкие экземпляры 
в безупречном состоянии. В Stanley Gibbons ин-
вестиционными считают все раритетные и знаме-
нитые марки – от легендарного «Черного пенни» 
(самой первой марки) до почтовых знаков коло-
ний Британской империи. Кроме того, к инвести-
ционной категории относят марки, получившие 
тот или иной дефект при изготовлении: ошибку 
в цвете либо надписи, перевернутое изображение. 
Выпуск с подобным типографским браком обыч-
но идет под нож, а единичные экземпляры, попа-
дающие в обращение, становятся желанным тро-
феем для коллекционеров. Уникальность марки 
означает, что она всегда будет востребована кол-
лекционерами. Ограниченное предложение га-
рантирует рост стоимости, провоцирующий до-
полнительный инвестиционный спрос. Марки 
долгое время могут не меняться в цене, а потом, 
с появлением новой волны спроса, начать доро-
жать. Уильям Херрик, глава Herrick Stamp 
Company (ведущий американский дилер), уверен, 
что беспроигрышный вариант для покупки – 
«старая классика в отличном состоянии»: марки 
викторианской Британии и США, напечатанные 
до 1900 г. Это своего рода «голубые фишки». Не-
малый интерес представляют и марки стран Бри-
танского Содружества наций, французских коло-
ний, Китая и Гонконга [2. C. 68]. 

Антиквариат также относится к альтернатив-
ным инвестициям. В данную категорию входят 
картины, книги, монеты и банкноты, предметы 
домашнего обихода, старинные ценные бумаги и 
пр. Среди антикваров принято считать антиква-
риатом вещи, созданные не менее ста лет назад. 
Однако в число антиквариата также включаются 
вообще все старые вещи, которые могут пред-
ставлять интерес для экспертов, историков и кол-
лекционеров. В России на нормативном уровне 
закреплено, что к антиквариату относятся куль-
турные ценности, которые были созданы более 
50 лет назад. Антикварный рынок можно струк-
турировать по уровням. Высший уровень пред-
ставляют всемирно признанные аукционные до-
ма, которые проводят торговлю антиквариатом. 
Традиционно ими являются аукционные дома 
Сотбис и Кристис. Следующий уровень состав-
ляют национальные аукционные дома и круп-
нейшие антикварные салоны. Учитывая труд-
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ность, а порой и невозможность перемещения 
культурных ценностей через национальные гра-
ницы, крупнейшие аукционные дома и антиквар-
ные салоны в тех или иных странах являются ли-
дерами аукционной торговли. Продавая старые 
вещи через них, можно получить наибольшую 
цену. В России крупнейшим аукционным домом 
антиквариата является ООО «Гелос», созданный 
еще в 1988 г. Через него ежегодно продается бо-
лее 50 тыс. предметов антиквариата. Наиболее 
крупными лидерами в торговле антиквариатом в 
России признаны салоны «АртАнтик», «Серебря-
ный ряд» и др., находящиеся в Москве. Низшим 
уровнем в антикварном рынке можно считать 
множество небольших антикварных магазинов, 
разбросанных как по столице, так и по стране. 
Отдельные участники антикварного рынка – ди-
леры (искусствоведы, работники музеев и др.), 
занимающиеся перепродажей старых вещей за 
свой счет и на свой страх и риск. Дилеры, обла-
дающие специальными знаниями и имеющие не-
обходимые связи, обеспечивают себе получение 
практически гарантированной прибыли. Ими сра-
зу же приобретаются недооцененные предметы 
антиквариата для немедленной перепродажи за-
интересованным коллекционерам [10]. 

В настоящий момент арт-рынок можно счи-
тать одним из сегментов рынка инвестиций, а са-
ми произведения искусства – альтернативным 
способом вложения капитала [12]. Ведущими 
компаниями в сфере арт-индустрии рассчитыва-
ются индексы стоимости произведений искусства 
(арт-индексы), которые позволяют оценить рет-
роспективную доходность вложения капитала 
в арт-активы. Арт-индексами являются индекс 
Мея-Мозеса (Mei Moses Annual All Art Index), Art 
prices index, индексы семейства ARTIMX (Art In-
vestment Market index) и др. В основе расчета ин-
дексов используются данные о продажах предме-
тов искусства на более чем 17 тыс. аукционах. 
Индексы рассчитываются с 2001 г. При этом учи-
тываются аукционные цены только по тем произ-
ведениям искусства, по которым у большинства 
экспертов существуют мнения об их инвестици-
онной привлекательности [11]. Мировой рынок 
русского искусства фактически поделен между 
тремя игроками: 50 % у Sotheby’s, 28 % 
у Christie’s, 20 % у MacDougall’s, оставшиеся 2 % 
приходятся на мелкие аукционные дома. Аукци-
онный дом MacDougall’s находится в Лондоне, 
так как он является финансовой и художествен-
ной биржей, это центр торговли искусством: 
французское, немецкое, китайское – всё продает-
ся в первую очередь в британской столице [7. 
C. 64]. Факторами, оказывающими воздействие на 
стоимость картин известных художников, явля-
ются: имя автора, степень известности и его зна-
чение в развитии мирового художественного ис-
кусства, размер произведения, степень сохраннос-
ти, место выставок [12]. Мировая статистика по-
казывает, что при экономических потрясениях 

цены на произведения искусства, особенно топо-
вые, резко идут вверх. На арт-рынке получается 
ситуация, диаметрально противоположная той, 
что на фондовом рынке: ценные бумаги падают, 
а классическая живопись дорожает, люди спешат 
сохранить свои деньги в надежном и ликвидном 
товаре.  

Скрипофилия – коллекционирование старин-
ных и вышедших из обращения ценных бумаг. 
Это относительно молодое направление антик-
варного рынка, появившееся в Европе в 1970-х гг. 
во время биржевого бума. Повсеместная купля-
продажа современных акций и облигаций спро-
воцировала интерес к старинным ценным бума-
гам, положив начало отдельному виду инвестиро-
вания и коллекционирования. Зарождение такого 
вида инвестиций обеспечило переход мирового 
фондового рынка на дешёвые электронные вари-
анты акций и облигаций с первоначальных бу-
мажных. На данный момент около 200 тыс. чело-
век во всем мире коллекционируют старинные 
акции и облигации. В большинстве стран Европы 
существуют десятки салонов по продаже старин-
ных акций и облигаций, регулярно проводятся 
аукционы, посвящённые ценным бумагам. Фак-
торы, формирующие ценность старинной бумаги 
на рынке: степень редкости (количество сохра-
нившихся до наших дней экземпляров) и изна-
чально тираж, декоративность, бумаги, связанные 
с иудаикой, бумаги с автографами или именные, 
тематика (наиболее интересны бумаги, выпущен-
ные компаниями таких отраслей промышленно-
сти, как нефтяная, пищевая, добыча золота и дра-
гоценных камней, самолетостроение, автомоби-
лестроение, пароходство, энергетика, торговля и 
сфера услуг) [3]. 

Драгоценные камни с давних времен счита-
лись хорошим средством накопления. Ведь стои-
мость драгоценных камней стабильно растет и 
крайне редко понижается. Однако тут есть и один 
нюанс: стоимость драгоценных камней никогда 
резко не возрастает, что делает данный вид инве-
стирования долгосрочным [13]. Бриллианты от-
носятся к «товарам Веблена». Рост цен на брил-
лианты в какой-либо период времени повышает 
степень их престижности, что вопреки закону 
спроса приводит к росту спроса на них. В перио-
ды падения цен спрос на бриллианты снижается, 
из-за того что в обществе несколько снижается 
представление об их престижности. Для алмазов 
существует эмпирическая закономерность, в со-
ответствии с которой цена на них (справедливо 
для алмазов массой более 1 карата) увеличивается 
квадратично с ростом массы камня, имеющего 
белый цвет, наивысшую чистоту и прозрачность. 
Наиболее ликвидными являются алмазы наивыс-
шего качества: без трещин, внутренних вкрапле-
ний и наивысшей прозрачности. Эти категории 
играют даже более важную роль в формировании 
цен на алмазы, чем его вес. При массе камня бо-
лее 100 карат количество покупателей на него 
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уменьшается и соответственно существенно сни-
жается спрос. Стоимость исторических алмазов и 
бриллиантов будет ещё больше. Например, стои-
мость бриллианта в короне Британской империи 
(«Вторая звезда Африки» или «Куллинан II»), 
имеющего массу 317,4 карата, должна составить 
2,7 млрд долл. (без учета исторической ценно-
сти). С учетом исторической ценности бриллиан-
та его цена должна быть минимум в 2 раза боль-
ше. Подобные бриллианты и алмазы не могут 
быть проданы, на них очень трудно найти поку-
пателя, учитывая огромную их стоимость. Такие 
алмазы и бриллианты оказываются изъятыми из 
экономического оборота. Алмазы являются уни-
кальными, если их масса составляет 50 карат и 
более, а их стоимость не менее 3 тыс. долл. за 
карат. Под категорию уникальных также попада-
ют бриллианты, имеющие массу 20 карат и более, 
а также массу 6 карат и более, но которые имеют 
редкие характеристики по цвету, форме и качест-
ву и имеют стоимость не менее 10 тыс. долл. за 
карат [9. C. 18]. 

Подытоживая изложенное, можно сделать 
вывод о том, что альтернативные инвестиции яв-
ляются особым товаром и подчиняются своим 
(специфическим) законам ценообразования, а на 
их стоимость оказывает влияние не столько нали-
чие у них какой-либо объективной ценности, 
сколько сформировавшийся в обществе культ на 
тех или иных веяниях моды. Альтернативные ин-
вестиции представляют собой специфический 
способ инвестирования денежных средств и об-
ладают рядом уникальных особенностей, а их 
приобретение может себе позволить крайне огра-
ниченный круг лиц. Современный рынок альтер-
нативных инвестиций можно рассматривать в 
качестве своеобразной финансовой пирамиды, 
которая, вероятно, никогда не «лопнет», это свя-
зано с невозможностью паники на этом рынке и 
«сброса» активов на рынке вплоть до ничтожно 
малых цен. Это связано с тем, что для владельцев  

подобных активов они представляют сверхцен-
ность, не сводимую к стоимости. На цену альтер-
нативных инвестиций существенное воздействие 
оказывает и провенанс (история владения). Чем 
больше статус и известность лиц, владевших ак-
тивами, тем больше они будут стоить. В этом 
плане статусные лица являются как бы «капита-
лизаторами» стоимости активов. 
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